Plan Aviko Rixona, Potato Cheezz


Inleiding graag tekst uit de inleiding van Verti opnemen (zie bijlage)
Ik was op 15 mei jl bij Potato Cheezz.







De markt:

Uit de Gezondheidsenquête 2023 van het CBS blijkt dat een kwart van alle hoofdmaaltijden die in 2023 gegeten werd, vegetarisch was. Hieruit kunnen we concluderen dat plantaardige voeding steeds populairder wordt en dat consumenten steeds vaker kiezen voor voedsel zonder dierlijke producten. Bron

Kiezen voor voeding zonder dierlijke producten zorgt voor grote veranderingen in de voedingssector. De consument wordt zich namelijk steeds meer bewust van het effect dat hij, en zijn voeding, heeft op zijn leefomgeving. Zeker de jongeren generatie streeft naar een zo’n klein mogelijke impact op het milieu. Bron 

Aviko Rixona, een vooraanstaande producent van gedroogde aardappelproducten, zag deze trend en wilde meer waarde uit aardappelen halen. In 2022 lanceerde het bedrijf als pionier Potato Cheezz, het eerste plantaardige alternatief voor kaas gemaakt van aardappelen. 




Ze zijn echter niet de enigen; dit zijn hun concurrenten:

· Violife, 	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Graag checken op schrijfwijze en even online checken. 
zZij zijn een grote speler op het gebied van plantaardige alternatieven voor kaas. Hun producten worden gemaakt van kokosolie en zijn vrij van zuivel, soja, lactose, noten en conserveermiddelen.
· Daar moet Joris eens naar kijken op gebied van Domein autoriteit.
· Valess, 
hHet middelpunt van een gebalanceerde vegetarische maaltijd. De meeste van hun producten worden gemaakt van magere weidemelk.
· Boermarke
E, een grote (Duitse) concurrent en dé partner in verse en plantaardige zuivelalternatieven.
· St- paulPaul, 
Bbiedt functionele kaas producten en kaasoplossingen.
· Wildwestland, d
Deze partij is niet gericht op B2B maar zeker interessant om te onderzoeken hoe zij emotie en sfeer inzetten bij hun producten.


Aviko Rixona onderscheid zich ten opzichte van de concurrenten door: (probeer hier vooral een van de voordelen te ontdekken zodat we die in marketing kunnen uitlichten)


















Doelgroep

Met dit plan ligt de focus op B2B (Business-to-Business).
Er is een lijst met 800 leads / prospects, enkele met een contactpersoon.

We gaan op zoek naar de mensen die echt werken met alternatieven van kaas, geen inkopers.. Samenwerken met mensen die verstand hebben van hun producten verhoogt de kwaliteit, efficiëntie en innovatie van je eigen aanbod. 
Met dit plan zullen we ons richten op innovators / food-engingeersengineers / foodscouts binnen o.a. onderstaande droomklanten.

· New Forest	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Graag deze lijst even checken op schrijfwijze. 
· Vegetarische Slager, Nederland
· Schouten Food, Nederland
· Kieone, Italië
· Plukon Good Group, Nederland
· Rügenwalder Mülhe, Duitsland
· Val Pizza, Italië 
· Wiesenhof / Green Legend, Duitsland
· Surgital, Italië
· Dalco Food, Nederland
· Cheil Jedang,  (de Unilever van Korea)
· 


























Zaken die Aviko nu al uitvoeren

Advertenties
Ads campagnes worden tot nu toe alleen ingezet in combinatie met beurzen.
Dus niet het gehele jaar.

Zaken die de vorige partij inzette:
· Linkedin	(€1200)
· Google		(€450)
· Microsoft Ads
· Leadinfo
· Expandi
· Sales navigator

Het bereik lag gedurende de campagnes rond 170.000 impressies met circa 1500 kliks op een formulier. Echte harde leads kwamen uit de Linkedin automation.
 
Naar onze mening kan dit budget verlaagd worden.
 
 Er is een zoekwoordenonderzoek gedaan, het is verstandig om deze bij de hand te houden om de promotie van Potato Cheezz uit te breiden.

Zichtbaarheid
Om de zichtbaarheid en naamsbekendheid van Potato Cheezz te vergroten, is Aviko Rixona op zoek naar een marketingcommunicatiebureau dat ondersteunt in:
· Google advertising
· LinkedIn advertenties
· LinkedIn Automation
 




















Dit is wat Vanderperk Groep kan betekenen voor het promoten vergroten van zichtbaarheid en naamsbekendheid  van Potato Cheezz

Inleidende tekst met daarin een verdeling in betaald en onbetaalde zichtbaarheid.
Maar ook stukje tekst dat onderstaande budgetten een advies zijn en in overleg kunnen worden aangepast. Zoek ene paar plaatjes die je kan verwerken bij de onderstaande onderdelen in het plan.

Maandelijks overleg
Elke maand organiseren we een overleg om de voortgang te bespreken. Dit kan telefonisch, via een Zoommeeting, of op locatie. Tijdens deze bijeenkomsten bespreken we ook de planning en het type content dat we willen gebruiken en bespreken we eventueel lopende betaalde campagnes. 
Bij content denken we aan leuke inhakers of filmen we bijvoorbeeld het bereiden van een nieuw product? Alle content verzamelen we in een digitaal bord op Trello. 
Deze handige projectmanagementtool wordt volledig door ons ingericht. 
Daarnaast maken we jullie wegwijs in het programma, zodat jullie ook ideeën kunnen toevoegen en we samen de content realiseren.

Aantal uur maandelijks overleg 						3 uur


Werkzaamheden voor betaalde zichtbaarheid:

Google advertising 
Google-advertenties zijn betaalde berichten die op Google worden weergegeven om mensen te bereiken die op zoek zijn naar specifieke producten of diensten. Bedrijven betalen Google om hun advertenties te tonen aan relevante doelgroepen, wat hen helpt om hun zichtbaarheid te vergroten en potentiële klanten aan te trekken.
	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Als dit afwijkt ten opzichte van huidige budget, uitleggen waarom minder.

· Bedrag in ads adviseren
· 
· Maandelijks, niet het hele jaar door
· Aantal uren per maand opgeven (tussen A en B)
· Eenmalig inrichten (ook aan Joris vragen)
· Overleg met Joris



LinkedIn Advertenties
LinkedIn-advertenties zijn betaalde berichten op het LinkedIn-platform, waarmee bedrijven specifieke doelgroepen kunnen targeten op basis van functie, bedrijfsgrootte en locatie. Ze gebruiken verschillende advertentie-indelingen om hun merk, producten of diensten te promoten bij professionals en zakelijke besluitvormers.

· Bedrag in ads adviseren	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Als dit afwijkt ten opzichte van huidige budget, uitleggen waarom minder.

· 
· Maandelijks, maar niet het hele jaar door
· Aantal uren per maand opgeven (tussen A en B)
· Eenmalig inrichten (ook aan Joris vragen)
· 
· Overleg met Joris



LinkedIn Automation
Met LinkedIn lead automation kunnen we het proces van ‘koude acquisitie’ naar online halen. Automation betekent eigenlijk niets meer of minder dan het geautomatiseerd benaderen en opvolgen van interessante leads. Het kost - relatief - weinig moeite en kan allemaal vanaf een computer worden gedaan.

· Bedrag in ads adviseren
· Maandelijks
· Aantal uren per maand opgeven (tussen A en B)
· Eenmalig inrichten (ook aan Joris vragen)
· 
· Overleg met Joris

Niet het hele jaar door adverteren kan voordelig zijn omdat het je helpt om kosten te besparen en je budget effectiever te gebruiken. Door te adverteren tijdens specifieke seizoenen of periodes waarin je doelgroep actiever is of wanneer er meer vraag is naar je producten of diensten, kun je een grotere impact maken. Dit verhoogt de efficiëntie van je marketinginspanningen en zorgt ervoor dat je advertentiebudget wordt ingezet op momenten dat het de grootste kans op succes heeft.



Werkzaamheden voor organische vindbaarheid:Maandelijks overleg
Elke maand organiseren we een overleg om de voortgang te bespreken. Dit kan telefonisch, via een Zoommeeting, of op locatie. Tijdens deze bijeenkomsten bespreken we ook de planning en het type content dat we willen gebruiken. Denken we aan leuke inhakers of filmen we bijvoorbeeld het bereiden van een product? Alle content verzamelen we in een digitaal bord op Trello. Deze handige projectmanagementtool wordt volledig door ons ingericht. Daarnaast maken we jullie wegwijs in het programma, zo kunnen we samen de content realiseren.
Aantal uur maandelijks overleg 						3 uur


Geef een korte beschrijving van de voordelen van het marketing budget investeren in organische vindbaarheid tov ads. en zoek voor een aantal zaken hieronder een tastbaar voorbeeld die je met een plaatje kan toevoegen in het plan. 


Artikelen / websiteteksten schrijven
Het schrijven van artikelen en webteksten biedt diverse voordelen en doelen, afhankelijk van de context en het doel van de teksten. Zo kun je lezers informeren over Potato Cheezz en de zichtbaarheid van het merk verbeteren. Door consistent waardevolle content te publiceren, positioneer je het bedrijf als een expert in de alternatieve kaasindustrie. Bovendien kan goed geschreven content potentiële klanten aantrekken, wat perfect is voor het vergroten van de klantenkring.

We gaan per maand kijken hoeveel aantal artikelen / websiteteksten we gaan schrijven, elk van +/- 300 woorden. Dit zal ook besproken worden in het maandelijkse overleg.	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Een advies geven van 1 artikel per maand.
Aantal uur sSchrijven en plaatsen van een aartikelen 							ca 2 3 uur per artikelmaand
Aantal uur plaatsen van artikel op de website					1 uur per artikel

Artikelen / websiteteksten / berichten voorzien van beeldmateriaal
Versterk je merk door beeldmateriaal te gebruiken. Dit verbetert niet alleen de communicatie, maar maakt je marketing ook effectiever. Beeldmateriaal trekt sneller de aandacht van je doelgroep dan tekst en kan hen langer op je pagina houden. Video’s en afbeeldingen kunnen ook emoties oproepen en verhalen vertellen op een manier die tekst niet kan. Dit helpt bij het creëren van een emotionele band met je publiek en maakt ze nieuwsgierig naar je product.

Het combineren van artikelen en webteksten met beeldmateriaal verbetert ook je vindbaarheid. Zoekmachines zoals Google geven de voorkeur aan pagina's met diverse visuele elementen, zoals afbeeldingen en video's. Dit kan leiden tot een hogere ranking in de zoekresultaten en meer verkeer naar je website.

Aantal uur fFotografie verzorgen							Nacalculcatie
Urenindicatie 5 uurHier begeleidende tekst.
Iets als: (graag nog even nalezen)
In ca. 2-3 uur komen we op locatie een aantal foto’s nemen en zullen deze nabewerken zodat de foto’s (ca. 50 foto’s) gereed zijn voor het gebruik op de socials. Alle foto’s die gemaakt worden zijn rechtenvrij te gebruiken en kunnen zo vaak gebruikt worden als we (in overleg) geschikt vinden. Deze sessie hoeft niet maandelijks, maar kan wel vaker herhaald worden als er nieuwe beelden nodig zijn.

Kosten indicatie: 675 euro (daadwerkelijke kosten volgen op nacalculatie).


Aantal uur vVideografie verzorgen 							Nacalculcatie
Hier begeleidende tekst.
Iets als: (graag nog even nalezen)
Gebaseerd op Urenindicatie 14 uureen dagdeel komen we op een locatie beelden schieten van: de mensen achter PotatoCheezz het laboratorium en eventuele andere interessante zaken. Deze editten we in korte video die geschikt is voor de website en Linked in. Als we meerdere video’s kunnen opnemen tegelijk kunnen we uiteraard nog kosten besparen.

Kosten indicatie: 1675 euro (daadwerkelijke kosten volgen op nacalculatie).


LinkedIn berichten
Per maand zullen we 1 / 2 berichten plaatsen op LinkedIn om de zichtbaarheid te vergroten. Door regelmatig waardevolle content te delen, vergroot je de kans dat potentiële klanten, partners en andere stakeholders je merk leren kennen. Daarnaast is LinkedIn een professioneel netwerk waar je opnieuw de kans krijgt om Potato Cheezz als een expert in de alternatieve kaasindustrie.
Aantal uur maandelijks verwerken en plaatsen van LinkedIn berichten			3 uur 

SEO Optimalisatie www.potatocheezz.com
SEO, oftewel zoekmachineoptimalisatie, is het proces van het verbeteren van je website om hoger te scoren in zoekresultaten van zoekmachines zoals Google. Het doel is om meer organisch (onbetaald) verkeer naar je site te trekken door deze zichtbaarder te maken voor mensen die naar relevante zoekwoorden zoeken.
Overleggen met Joris aantal pagina’s 


Optimaliseren website
Beoordeel de huidige website en geef een paar verbeterpunten en mogelijke conversies. 

Neem in de tekst op onder dit item, iets als: Naast het plaatsen van de artikelen gaan we kijken of er nog (meer) conversies te plaatsen zijn op de huidige website. 

Hieronder staan goeie ideeën, maar ik mis de uitleg voor de klant en waarom dit goeie ideeën zijn in het kader van zichtbaarheid, zoals je bij de bovenstaande omschreven hebt.

Linkbuilding (toevoegen bij organische vindbaarheid)




Meer zichtbaarheid offline:

Ook hierbij kunnen we helpen in de vormgeving, productie of coördinatie. Omdat we een eigen productiebedrijf hebben die ondersteuning kan bieden voor drukwerk, spandoeken of andere fysieke marketing items.

1. Horeca Expo 17 – 20 november Gent 	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Samen met een klant gaan staan wellicht, omdat ze zelf geen eindproduct maken maar leveren aan foodproducenten.

a. 

2. Geef een kookdemonstratie op locatie	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Technisch onmogelijk, dat kan alleen in het Lab van Aviko Rixona, maar wel een goede deel conversie in de klant reis. 

3. Sponsoring van evenementen (vegetarische evenementen / festivals / beurzen) voorbeelden zoeken. 

4. Plaats advertenties of artikelen in vakbladen, nieuwsbrieven en online platforms die gelezen worden door professionals in de voedingsindustrie. 	Comment by Marc Strootman | Vanderperk Groep: Wij helpen met coordinatie en vormgeving en eventuele plaatsing. 



















Samenvatting kosten: 

Alles kosten indicaties onder elkaar:

Iets als: 
Google advertising 
· Campagne inrichten: x uur eenmalig 
· Onderhoud lopende campagne: x uur per maand 
· Kosten Adwords (advies) max. budget € 500 per maand* 

Linkedin advertising 
· Campagne inrichten: x uur eenmalig 
· Onderhoud lopende campagne: x uur per maand 
· Advertentiebudget (advies) max. budget € x per maand* 

Etc. 

Totalen 
· Kosten per maand x uur á € 90 euro = € 900,00 
· Kosten eenmalig x uur á € 90 euro = € 1200,00 




Alle tarieven zijn exclusief BTW, maar inclusief een geweldige service. 
Doordat we strategische communicatie en marketing partner zijn voor vele organisaties, weten we dat we PotatoCheezz kunnen helpen met het vergroten van de zichtbaarheid en naamsbekendheid. 
Bijkomend voordeel van het werken met ons is dat wij niet alleen alles kunnen verzinnen, maar ook alles zelf uitvoeren. Daardoor zijn we verantwoordelijk te houden voor onze beloftes en toezeggingen. Wij kunnen ons nergens achter verschuilen en zullen dat ook zeker niet doen. 
Wij zien uit naar een mooie samenwerking. 

Hartelijke groet, 
Vanderperk Groep BV 
Marc Strootman 


*Dit zijn de maximale kosten per maand. De kosten worden direct bij u in rekening gebracht door de desbetreffende bedrijven. U betaalt dus nooit meer dan er is verbruikt.
